
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
VERTRIEBS & PRODUKT MANAGER (M/W/D) 

FÜR INDIVIDUELLE AFRIKA-REISEN 

(zum frühestmöglichen Eintrittstermin, unbefristet, in Vollzeit, München und Homeoffice) 

Wenn Afrika Dein Herz höherschlagen lässt, Du ein Verkaufs- und Organisations-Talent bist und Du andere mit Deiner 
Begeisterung anstecken kannst, bist Du genau richtig in unserem Team! Mit hochwertigen und individuell gestalteten 
Rundreisen sorgen wir bei Africa Royal Tours dafür, dass unsere Kunden diesen atemberaubenden Kontinent mit all seinen 
Facetten erkunden können. Dabei legen wir Wert auf persönlichen Service auf höchstem Niveau. 

Wir suchen Verstärkung – steig bei uns als Vertriebs & Produkt Manager*in für individuelle Afrika-Reisen ein. 

Du passt zu uns, wenn... 

• … du ein kommunikationsstarkes Verkaufstalent mit langjähriger, einschlägiger Vertriebserfahrung bist. 

• … Service- und Kundenorientierung für dich an erster Stelle stehen. 

• … du lösungsorientiert denkst und eine Leidenschaft für exklusive Reisen in ferne Länder mitbringst. 

• … du mit Engagement und Begeisterung anspruchsvolle Kunden für ihre Traumreisen inspirierst. 

Deine Aufgaben 

• Gestaltung und Vertrieb maßgeschneiderter Luxus- und Individualreisen im gehobenen Preissegment. 

• Persönliche Beratung unserer Kunden in unseren Büroräumen in München und über Telefon – keine Kaltakquise 
notwendig! 

• Zusammenarbeit mit internationalen Partnern und Netzwerken. 

• Kreative Entwicklung von einzigartigen Reiseangeboten, die Kunden begeistern. 

Wir bieten Dir 

• Unbefristetes Arbeitsverhältnis mit vorgeschaltetem Probearbeitsverhältnis von 6 Monaten. 

• 36-Stunden-Woche - Vollzeit. 

• 30 Tage Urlaub. 

• Flexibles Arbeiten aus unserem Münchner Büro und von zu Hause. 

• Attraktive, übertarifliche Vergütung mit Zielerreichungsbonus. 

• Zeiterfassungssystem (Personio) für transparente Arbeitszeiten. 

• Fam-Trips,  Wellpass  und spannende Projekte in der exklusiven Reisebranche



Das wünschen wir uns von Dir 

• Fundierte Erfahrung im B2C-Vertrieb, idealerweise in den Bereichen Individual- und Luxusreisen oder anderen 
Premium-Produkten. 

• Herausragende Kommunikationsfähigkeiten und Freude am Kundenkontakt. 

• Ein hohes Maß an Eigeninitiative sowie die Fähigkeit, selbstständig und im Team effektiv zu arbeiten. 

• Interkulturelles Verständnis und ein feines Gespür für die Wünsche anspruchsvoller Kunden. 

• Hervorragendes Verhandlungsgeschick und eine ausgeprägte Stärke im lösungsorientierten Handeln. 

• Digitale Kompetenz sowie sicherer Umgang mit CRM-Systemen und gängigen Office-Anwendungen. 

• Branchen- und Länderkenntnis und eine abgeschlossene Ausbildung in der Tourismusbranche wären 
wünschenswert. 

• Quereinsteiger mit ausgeprägter Vertriebsaffinität sind ebenfalls willkommen! 

• Fließend Deutsch sowie verhandlungssicheres Englisch. 

• Bereitschaft zu gelegentlichen Reisen, Messen oder Veranstaltungen. 

• Flexibilität für Schichtdienste (Montag bis Samstag) 

 
Hast du Lust auf diese spannende Herausforderung? Dann freuen wir uns auf deine aussagekräftige Bewerbung unter 
Angabe deines frühesten Starttermins sowie Gehaltsvorstellung an passion@asienteam.de 
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